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Systematische Lifecycle-Betrachtung:
Mehrwert und Wertsteigerung fiur Gebaude

Eigentimer erwarten fir lhre Liegenschaften eine langfristige Rendite mir kalkulierbarem Risi-
ko. Nutzer wiinschen sich eine einfache Funktion, komfortable Nutzungsbedingungen und tiefe
Nebenkosten. Zudem wird auch der 6kologischen Qualitat eines Gebaudes vermehrt Beach-
tung geschenkt.

Durch ein massgeschneidertes, auf das Geb&ude oder Portfolio abgestimmtes Massnahmen-
blndel erhéht sich der Wohnwert und der Ertrag wird langfristig gesichert. Dabei werden nach
M@oglichkeit Synergien zwischen Energieeffizienz und Komfort genutzt. In der systematischen
Lifecycle-Betrachtung werden die Auswirkungen auf die Betriebskosten, die Okologie, aber
auch das Ertragspotential durch die Verbesserung des Wohnkomfortes transparent dargestellt
und damit Entscheidungsgrundlagen flr einen optimalen Mitteleinsatz geschaffen.

Referent Christian Erb

Jedes Gebaude und jedes Immobilien-Portfolio ist einzigartig. Welche Massnahmen haben Pri-
oritat und welche Lésungen lassen sich im Zusammenspiel zwischen Gebé&udehille, Geb&ude-
technik und der Nutzung aufzeigen?
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Insbesondere stehen solche Lésungen im Fokus, welche Synergien zwischen der 6kologischen

Verbesserung und der Steigerung des Raumkomforts erméglichen (Beispiel: Raumkihlung mit Dipl.-Ing. Maschinenbau
Erdsonden). Eine Systematische Lifecycle-Betrachtung unterstitzt die richtige Prioritatenset-

zung und gewahrleistet einen optimierten Mitteleinsatz.

Ziele:

1. Systematisches Vorgehen fir die Prioritdtensetzung im Bereich der Gebaudehllle und Gebaudetechnik aufzeigen
2. Optimierter Mitteleinsatz: ,maximalen Nutzen pro eingesetzten Franken“ erreichen

3. Einfluss der Lebensdauerbetrachtung auf die Wirtschaftlichkeit sichtbar machen

4. Gemeinsamkeiten und Unterschiede bei Gebaude- oder Portfoliobetrachtung aufzeigen
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